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Cmachowo, 25.05.2010r.

LIST POLECAJACY

Wspétpraca pomigdzy firmg GELG Sp. z 0.0. a firmg EKO-BHL Sp. z 0.0. reprezentowang przez
Pana Henryka Tuszko rozpoczeta sie w 2008 roku. Kontakty biznesowe zapoczatkowano jednak rok
wczesniej serig spotkan handlowo-doradczych, podczas ktorych rozwigzywano szereg probleméw
technicznych z obszaru lakiernictwa proszkowego. Obiecujace wyniki wspdtpracy, przejawiajace sie
we wzroscie efektywnosci pracy oraz redukcji kosztéw funkcjonowania lakierni, zachecity Zarzad
firmy GELG Sp. z 0.0. do zakupu systeméw aplikacyjnych firmy GEMA dystrybuowanych przez EKO-
BHL. Profesjonalne wdrozenie sprzetu poparte szkoleniem operatordw, nie tylko w zakresie obstugi i
serwisu aplikacji, ale takze zasad i technik lakiernictwa proszkowego, doprowadzity do zakupu
kolejnej aplikacji kilka miesiecy po pierwszym zakupie. Swietna obstuga serwisowa, a takie
profesjonalna opieka nad klientem zaowocowaty dalszym zacie$nieniem wspétpracy. W obecnej
chwili prowadzone sg negocjacje nad zakupem i instalacjg automatycznej linii lakierniczej. Firma
EKO-BHL w swym zakresie opracowuje kompleksowy projekt malarni, definiuje wszystkie urzadzenia
peryferyjne, dobiera parametry pracy systemu, dajac pisemng gwarancje zachowania $ciéle
okreslonych parametréw pracy lakierni, w szczegéInoéci jej kosztéw. Warto podkresli¢ takze osobiste
zaangazowanie Pana Henryka Tuszko - pasja z jaka angazuje sie w realizacje kazdego projektu jest
najlepszym Swiadectwem profesjonalnej opieki nad klientem. Na podstawie dotychczasowej
wspoipracy mozna $miato stwierdzi¢, ze EKO-BHL sens swojego istnienia upatruje w dazeniu wraz z
klientem do ciggtej redukcji kosztéw funkcjonowania catej malarni. Podejscie procesowe oraz
orientacja na efektywnos¢ jest najlepsza rekomendacjg w warunkach narastajacej konkurencji oraz
ciggtej presji rynku na redukcje kosztéw wytwarzania.




